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G ERDEN
FLEXIBEL BLEIBEN.

Fair, flexibel, transparent — Das
Sale & Leaseback fur die neue Ara.



Flotte verkaufen und zuruck-
leasen: Wie Sie jetzt schnell

iquide werden.

Viele Unternehmen haben sich vor der Coro-
na Krise bewusst gegen klassisches Leasing
far ihre Flotte entschieden, um alle Vorteile
und die Flexibilitat des Kaufes von Firmen-
fahrzeugen zu nutzen. Jetzt haben sich die
wirtschaftlichen Umsténde gedndert: Liqui-
ditét hat bei manchen Unternehmen plétz-
lich oberste Prioritat. FUr diese Firmen ist die
Strategie ,Flotte verkaufen und dann zurdck-
leasen” jetzt eine interessante Option, um
gebundenes Kapital zu flexibilisieren.

Denn: Sie verkaufen Ihre Fahrzeuge an einen
Leasinggeber und erhalten so auf einen
Schlag neue Liquiditat. Die Fahrzeuge wer-
den anschlieRend wieder an Sie zurlck-
finanziert. Sicherlich ist das Leasing eine
geeignete Losung zur Liquiditédtsschonung
und -schaffung, jedoch sollte man sich vor-
her genauestens mit den Vor/Nachteilen der
verschiedenen Finanzierungsformen ausei-
nandersetzen, um nach einer gewissen Zeit,
wenn die Konjunktur wieder Fahrt aufnimmt,
nicht in Leasingvertréigen gefangen zu sein,
die Flexibilitat dricken und somit Kosten er-

hoéhen.




Was passiert beim
~Sdle & Leaseback”?

O Vorher:
Eigener Fuhrpark
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gebundenes Kapital

Sale & Leaseback ist eine Geschdftsstrate-
gie, bei der die Flotte verkauft und dann zu-
rack-geleast wird. Das Ziel: Kapital durch den
Verkauf verfugbar zu machen. Diese Strate-
gie findet man in vielen Branchen, nicht nur
im Flottenmanagement.

Nachher:
Finanzierter Fuhrpark
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Fuhrpark wird
zurickgeleast
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Leasingraten
monatlich
gezahlt

02 Verkauf
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Kapital wird
liquidiert

Fuhrpark wird verkauft



Wie erhalt man trotz Leasing
die meisten Vorteile einer

Kauf-Flotte?

Flotte leasen heildt
nicht automatisch
in Leasing-Vertra-
gen gefangen

ZU sein

Vergleich
Flottenstrategien

Flexible Laufzeit ab 3 Monaten.

Verkaufserlds gehért Ihnen.

Friher hiel® Fahrzeugleasing meist, Ihre
gewohnte Freiheit und Kostentransparenz
wieder abzugeben. FlexBack ist eine opti-
male Finanzierungsalternative fur (Kauf-)
Fuhrparks. Es mussen kaum Abstriche bei der
Fuhrparkstrategie gemacht werden, denn

es gibt keine Schadensabrechnung, keine
Festlegung auf Kilometer oder Laufzeit und
die Vermarktungserlése gehéren, nachdem
Sie die Restschuld abgelést haben, weiterhin
Ihnen. Somit genief3en Kunden weiterhin alle
Vorteile des Kaufs, schonen aber Ihre Liquidi-
tat. Das Beste aus beiden Welten vereint.

Kauf

Keine Schadenabrechnung.

Keine Mehrkilometer-Abrechnung.

Keine Vertragsstrafen bei frihzeitiger Auflésung

(ab 3 Monaten).




Wenn schon, dann richtig:
FlexBack ist das faire Sale &
Leaseback

Wie wirken sich die Vorteile konkret in den
Kosten aus? Was ist konkret der monetdre
Vorteil, wenn Kunden jederzeit nach 3 Mona-
ten ohne Strafzahlungen Vertrége frahzeitig
durch Begleichen der Restschuld ablésen
kénnen, um konjunkturellen Rahmenbedin-
gungen gerecht zu werden? Wie wirkt es
sich aus, wenn man eine aus der Not heraus
getroffene, kurzfristige Entscheidung nach
zwei Jahren revidieren will? Unsere Experten
haben haben nachgerechnet.

Sale &

Leaseback FlexBack

Beispiel:
Ankaufswert
19.965 Euro

Kosten
Finanzierungs-Lauftzeit [N elel Y [e]qlo] %

*48 Monate




Sale &
Leaseback

@ Laufzeit & Laufleistung

Fix

m Anpassung

Intransparente Neuberech-
nung der Rate erh6ht Marge
des Leasinggebers.

+-| Vertragsabrechnung

Intransparente Berechnung
von Schdden [ Minderwerten
bei Vertragsende.

6\ Stillschweigende
&9 Verlangerung

Erhéht Remarketing-Gewinn
des Leasinggebers.

ﬂ Kandigung
- Vertragsstrafen

bei vorzeitiger Beendigung.

Remarketing Erl6s

&') Remarketing-£rlés verbleibt
beim Leasinggeber.

Gesamtkosten
pro Monat*

*48 Monate
Finanzierungs-Lauftzeit

Potentielle

Ersparnis
Gesamt**

Kosten
pro Monat*

318,08 €
+0,00 €
+0,00 €

-12,53 €
+0,00 €

** Bei 300 Fahrzeugen und

einer Finanzierungs-Laufzeit
von 48 Monaten

404.208 €

FlexBack

Laufzeit & Laufleistung
Flexibel

Anpassung

Keine Anpassung notwendig.

Vertragsabrechnung

Transparente Berechnung der
Restschuld.

Stillschweigende
Verldngerung

Erhéht lhren Remarketing-Gewinn.

Kindigung

Flexible Laufzeitbeendigung ohne
Strafen nach 3 Monaten (ohne
Vorfdlligkeitsentschadigung)

Remarketing Erlés

Remarketing-Erlos
gehért Kunde zu 100%.




FlexBack:
ZUr neuen Liquiditat fehlen Ihnen

Nnur noch drei Schritte

Eine Strategie ist immer nur so gut wie der Prozess, mit dem sie umgesetzt wird. Mit FlexBack
machen wir es so grundlich wie nétig und so einfach wie méglich. Im Prinzip umfasst der Umset-
zungsprozess drei Schritte.
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Finanzierung

Wertermittlung Verkauf

Sie schicken uns eine Fahr- Holman kauft Ihnen die Fahrzeuge werden an Sie
zeugubersicht und Holman Fahrzeuge ab (meist zu finanziert im FlexLease.
ermittelt Wert der Fahrzeuge. Buchwerten).




... mit Holmans einzigartigem - i
Produkt schnell Liquiditét schaffen. B
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